
T R A N S P O R T S  &  L O G I S T I Q U ECOMMUNIQUÉ

Dans le bureau d’études de 
l’entreprise Silos Camail, des 
plans complexes sont affi chés. 
Alexandre Camail, jeune 
directeur général de l’entreprise 
familiale, aime en effet rappeler 
qu’« un silo n’est pas juste une 
boîte de métal. Sa forme, le 
métal utilisé, la densité de la 
matière qu’on y stocke, nos 
ingénieurs doivent tout étudier ; 
notre entreprise est une des 

rares à pouvoir calculer, concevoir et fabriquer sur-mesure des silos 
de stockage quel que soit le produit ». 

Fondée en 1890 pour fabriquer des tarares nettoyant le blé, 
l’entreprise Camail s’est spécialisée dans la construction de silos 
dans les années 1960. Les Silos Camail répondent encore aujourd’hui 
aux demandes des agriculteurs, comme aux besoins des grosses 
coopératives avec des silos pouvant contenir jusqu’à 20 000 tonnes 
de céréales ou plus, sans oublier les industriels de renom.

Le sur-mesure, un atout qui fait la différence
« 95% de nos projets sont du sur-mesure, de la conception au montage 
sur site », précise Alexandre Camail. Du calcul à la construction, tout 
est internalisé, y compris la serrurerie, pouvant faire oublier l’espace 
d’un instant qu’il s’agit d’ouvrages industriels et non d’ouvrages 
destinés à recevoir du public. 

Passionné par le travail de l’acier, le dirigeant compare volontiers la 
construction d’un silo de coopérative à une « cathédrale moderne ». 
Mais l’art réside aussi dans cette capacité à regarder vers l’avenir, 
avec des investissements réguliers et la diversifi cation des marchés, à 
l’heure où le secteur agricole fait grise mine. « Un silo reste une pièce 
stratégique dans un process industriel : il peut accueillir n’importe 
quelle matière et participe à la décarbonation des fl ux. Cette pièce 
si banale en apparence est bien plus complexe à appréhender 
qu’il n’y paraît » rappelle-t-il. Depuis quatre ans, les secteurs de la 
préservation de l’eau et du recyclage sont ainsi de nouveaux marchés 
où les silos Camail mettent à profi t leur expertise acquise sur plusieurs 
générations. 

« Notre valeur ajoutée réside dans notre savoir-faire 
pour produire un silo de A à Z, quelle que soit la 

problématique de la matière » 

Basée dans l’Indre depuis plus de 130 ans, l’entreprise Silos 
Camail s’appuie sur son savoir-faire historique, sans oublier de 
regarder vers l’avenir pour conquérir de nouveaux marchés. 

LES SILOS CAMAIL 
développent l’art du 
stockage sur-mesure

www.siloscamail.fr
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Quelles sont les activités clés de HUILES BERLIET ?
Nous avons trois activités principales. Une activité commerciale : 
activité historique avec le réseau de distributeurs Renault Trucks. 
Une activité de production : conditionnement de produits 
aqueux. Une activité logistique : transport en vrac. Nous sommes 
particulièrement attachés à notre activité historique car Marius 
Berliet, le constructeur de camions devenus Renault Trucks, a eu 
la brillante idée de développer en même temps que les moteurs 
de poids lourds, les lubrifi ants et liquides de refroidissement 
nécessaires à leur entretien. Cette activité s’élève à 35 000 tonnes 
de produits par an, dont 5 000 pour les lubrifi ants.

« Notre connaissance quasi-centenaire du monde 
du transport fait de nous un spécialiste sur ce segment et 

nous avons l’ambition d’offrir une logistique irréprochable. »

Que dire de vos nouveaux produits ?
Avec notre partenaire Renault Trucks, nous avons développé une 
gamme de lubrifi ants économiseurs de carburant, de liquides de 
refroidissement et une solution de dépollution pour les moteurs 
diesels. Nous avons aussi lancé récemment sous notre propre 
marque un lave glace et des produits d’entretien, toujours pour le 
segment du transport.  

Et côté services ?
Nous accompagnons nos clients dans l’obtention des Certifi cats 
d’Économie d’Énergie. Nous leur proposons aussi des analyses 
d’huile, une solution préventive pour éviter les pannes moteur. 
Autre innovation en cours de déploiement : l’installation de capteurs 
connectés dans les cuves de nos clients fi naux pour éviter toute 
rupture d’approvisionnement.

Depuis sa création en 1926 à Saint-Priest (Rhône), HUILES 
BERLIET est précurseur du concept d’huile d’origine et autres 
fl uides de maintenance pour poids lourds. Paolo Fiaschi, son 
président, dévoile ses nouveaux produits et services.

HUILES BERLIET affi che 
100 ans de savoir-faire 
dans le transport

www.huilesberliet.fr 
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